
Checkliste zur Ersteung eines Shopware-Shops
10 Schritte bis zum fertigen Shopware-Shop

1. Schritt: Planung und Zieldefinition

Bevor Sie mit der Einrichtung Ihres Shopware-Shops beginnen, ist es entscheidend, eine klare Strategie und Ziele zu 

definieren. Fragen Sie sich:

2. Schritt: Shopware-Installation und Konfiguration

3. Schritt: Design und Layout anpassen

4. Schritt: Produkte und Kategorien einpflegen

5. Schritt: Zahlungsmethoden und Versandoptionen einrichten

6. Schritt: Rechtliche Anforderungen erfüllen

 Welche Produkte oder Dienstleistungen werden Sie verkaufen?
Wer ist Ihre Zielgruppe im B2B-Bereich und welche Bedürfnisse haben diese?
Welche Funktionen und Features benötigen Sie für einen e�ektiven Verkaufsprozess?

Hosting wählen: Entscheiden Sie sich für ein zuverlässiges Hosting, das die Anforderungen Ihres Shops erfüllt.
Shopware installieren: Nutzen Sie die o�zielle Website von Shopware, um die neueste Version herunterzuladen und 
die Installation zu starten.
Grundeinstellungen vornehmen: Konfigurieren Sie wichtige Grundeinstellungen wie Sprachen, Währungen, und 
Steuersätze.

Theme auswählen: Wählen Sie ein ansprechendes und funktionales Theme, das zu Ihrem B2B-Geschäft passt.
Logo und Farbgestaltung: Personalisieren Sie Ihr Shop-Design durch Hinzufügen Ihres Logos und Festlegen der 
Farbpalette.
Responsive Design: Stellen Sie sicher, dass Ihr Shop auf verschiedenen Geräten optimal angezeigt wird.

Produkte anlegen: Fügen Sie Ihre Produkte hinzu, inklusive Produktbilder, Beschreibungen und Preisen.
Kategorien strukturieren: Organisieren Sie Ihre Produkte in sinnvolle Kategorien und Unterkategorien für eine bessere 
Übersicht.
Varianten und Attribute definieren: Nutzen Sie Shopwares Funktionen für Produktvarianten und Attribute, um eine 
umfassende Produktvielfalt anzubieten.

Zahlungsmethoden konfigurieren: Integrieren Sie gängige Zahlungsmethoden wie PayPal, Kreditkarte, Rechnung, etc.
Versandoptionen festlegen: Definieren Sie Versandkosten, Lieferzeiten und Versanddienstleister.

AGB, Datenschutz und Impressum erstellen: Stellen Sie sicher, dass Ihr Shop alle rechtlichen Anforderungen erfüllt.
Gesetzliche Vorgaben beachten: Achten Sie auf landesspezifische Gesetze und Vorschriften im B2B-Bereich.



7. Schritt: SEO-Optimierung nicht vernachlässigen

8. Schritt: Testen und Fehler beheben

9. Schritt: Marketing- und Analysetools integrieren

10. Schritt: Schulung und Support sicherstellen

Mit dieser umfassenden easybill-Checkliste sind Sie optimal vorbereitet, um Ihren Shopware-Shop erfolgreich einzurichten. 

Denken Sie daran, dass die kontinuierliche Pflege und Optimierung Ihres Shops entscheidend für langfristigen Erfolg ist. Viel 

Erfolg beim Aufbau Ihres erfolgreichen Shopware-Shops!

Keyword-Recherche: Nutzen Sie relevante Keywords für Ihre Produkte und integrieren Sie sie in 
Produktbeschreibungen und Meta-Tags.
SEO-freundliche URLs: Gestalten Sie suchmaschinenfreundliche URLs für eine bessere Sichtbarkeit in den 
Suchergebnissen.

Testbestellungen durchführen:** Überprüfen Sie den gesamten Bestellprozess von Anfang bis Ende.
Mobile und Browser-Kompatibilität testen:** Sicherstellen, dass Ihr Shop auf verschiedenen Geräten und Browsern 
optimal funktioniert.

Google Analytics einbinden: Verfolgen Sie den Erfolg Ihres Shops mit detaillierten Analysen.
Marketing-Tools nutzen: Implementieren Sie Marketing-Tools wie Newsletter, Rabatte und Gutscheincodes.

Schulung für Mitarbeiter: Wenn Sie ein Team haben, schulen Sie Ihre Mitarbeiter im Umgang mit Shopware.
Support-Optionen bereitstellen: Bieten Sie Kundensupport über verschiedene Kanäle an, um Fragen und Probleme 
schnell zu lösen.


